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iHola! volvemos a vernos para seguir desarrollando el tema de los Sistemas De Informacién
Contable de una organizacién; vamos a ver en esta semana cudles son los subsistemas
dentro de ese sistema de informacién y cual es la documentacion de respaldo, que es
utilizada para ir registrando las distintas operaciones y brindando la informacién necesaria
acerca de ellas.

1- LOS SUBSISTEMAS DENTRO DEL SISTEMA DE INFORMACION CONTABLE

Habiamos definido a la Contabilidad como un sistema, formado por partes que
interactuaban para lograr un objetivo. También vimos un poco acerca de la teoria de
sistemas y como la conceptualizacion de sistemas se utilizaba en distintas ramas de las
ciencias, tanto naturales como sociales.

Un sistema estd formado por subsistemas, es decir que dentro de cada sistema hay otros
sistemas que interactuan y que responden a la misma conceptualizacidn. Esto significa que
cada una de las partes de un sistema es también un sistema en si mismo.

Esa caracteristica que tienen los sistemas en general es aplicable, por supuesto, a la
contabilidad como un sistema. Esto significa que cada uno de los subsistemas que forman
parte de este sistema de informacidn contable estard encargado de procesar datos para
producir informacién; y el “output” (salida) de este subsistema sera el “input” (entrada) del
sistema mayor, que serd nuevamente procesado por la contabilidad de manera de obtener
la informacién util y necesaria para aquellos usuarios que tienen que tomar las decisiones
correspondientes.

Ill

Los subsistemas del sistema de informacion contable dependeran de la estructura
organizativa que se adopte; pero, en lineas generales, podriamos encontrar a los siguientes:
Compras, Ventas, Finanzas, Produccion (o costos) y Personal.

No debemos entender que cada uno de ellos prepara su propia informacién aislado de los
demds, justamente como todos ellos forman parte de un sistema mayor estan
interactuando con los otros; asi es posible que determinada informacién del sistema
personal sea utilizada por el sistema produccién, para generar informacion que luego serd
utilizado por el sistema ventas. Y este ejemplo podria replicarse en cada uno de ellos en
relacién a los demas.
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Obviamente, entonces, cuanto mayor y mas diversificada sea la estructura de la
organizacién tendremos mayor cantidad de departamentos y, también, mayores fuentes de
datos para generar informacidén contable.

2- LA DOCUMENTACION DE RESPALDO

Mas alld de que la informacién contable normalmente es mucha y muy variada, existe (o
deberia existir) un soporte para esa informacién; y dicho soporte es la documentacién de
respaldo.

Aqui vamos a hablar de todos los documentos, comprobantes o justificantes de aquellos
movimientos, dentro y fuera de la organizacion, que puedan dar cuenta de las operaciones
gue esta realiza.

El término “Documentacion Contable” incluye diversos tipos de documentosy
comprobantes que sirven para respaldar las transacciones de la organizacion en la
contabilidad; facturas, recibos y tickets son algunos de los tipos de comprobante mas
cotidianos y que seguramente, aunque no desarrolles una actividad econdmica, los
conoces. Pero esta acepcion también incluye a aquellos que acreditan la salida de
mercaderias de los depdsitos o las ndminas salariales y muchos otros que iremos viendo en
esta clase.

Muchos de esos comprobantes serdn de produccion y uso internos; y otros seran externos
o derivados de la relacion con el contexto de la organizacidn. Algunos de los comprobantes
seran emitidos por la propia empresa y otros seran emitidos por terceros y recepcionados
por la organizacién.

Es asi que, segln su origen, los documentos se pueden clasificar en:
a. INTERNOS: cuando la documentacién es emitida por el propio ente.

I. De uso interno: se emiten para documentar hechos y operaciones que suceden dentro
del ente. Ejemplos: notas de pedido, érdenes de trabajo, informes de produccién, etc.

Il. De uso externo: se emiten para entregarlos por operaciones realizadas con terceros.
Ejemplos: ventas, cobros, etc.

b. EXTERNOS: son los emitidos por terceros ajenos a nuestra organizacion y recibidos por
el ente a los efectos de controlar y registrar las transacciones realizadas. Ejemplos: compras,
pagos, etc.
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La funcion, para el sistema de informaciéon contable, de los comprobantes es la de
documentar movimientos comerciales y registrar cambios que modifiquen la situacion de
la organizacion, de forma que todas las actividades de una empresa sean fehacientes,
transparentes y comprobables.

Pueden distinguirse, en términos mas especificos, las tres siguientes funciones:

e Funcion contable: Constituye el respaldo de las anotaciones en los registros contables.
Brinda al sistema de contabilidad los datos necesarios sobre la operacidn que respaldan.

e Funcion de control: Al través de su revision y verificacion, colabora al momento de
determinar cdmo han sucedido realmente lo hechos y operaciones.

e Funcion juridica: Constituyen un medio de prueba escrito de las operaciones para ser
utilizado en situaciones controvertidas con terceros (por ejemplo, juicios) o requerido por
los organismos de control estatal (laborales, impositivos, previsionales) es decir que
permiten individualizar a las personas que intervienen en las transacciones, determinando
responsabilidades.

3- LAFACTURA

La factura es quizds el documento comercial mas conocido; respalda una operacion de
compraventa y, en nuestro ordenamiento legal, es el uUnico documento valido para
respaldar y perfeccionar dicha operacién.

La Factura es el documento comercial emitido por el vendedor, locador o prestador, en base
a las mercaderias enviadas al comprador, o a los servicios prestados al locatario o
prestatario, y en el que se detallan todas las condiciones de la operacién a fin de efectuar
el correspondiente registro contable de la misma.

La factura la emite el vendedor (o locatario), como acabamos de decir, y la recibe el
comprador (o locador). Entonces, y desde el punto de vista contable, cada vez que
realicemos una compra (o una locacidén de servicios) vamos a tener una factura que respalde
dicha operacion; y cada vez que hagamos una venta (o que seamos nosotros quienes
prestamos el servicio) también tendremos una. La diferencia estara en que en el primer
caso serd un documento externo y en el segundo caso serd un documento emitido
internamente.

Los datos que, minimamente, debe incluir una factura son:
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e Datos del Vendedor, en el encabezado: Razén social, Nombre de fantasia (si tuviera),
Situacion ante AFIP, Clave Unica de Identificacion Tributaria (CUIT), domicilio, punto
de venta, nimero de comprobante (correlativo y consecutivo)

e Datos del Comprador, a continuacién: Nombre y Apellido o Denominacidn, Situacién
ante AFIP, CUIT, domicilio

e Datos de la operacion, en el cuerpo de la factura: Condicién de venta, cantidades y
tipo de productos/servicios, precios unitarios, subtotales, total de la operacion. En
algunos casos los impuestos cobrados se discriminan aqui.

Los subsistemas contables que pueden utilizar facturas como datos para generar
informacién son el de ventas, el de compras, el de produccién, el de stock o
almacenamiento y el de finanzas.

3.1 La factura manual y la factura electrénica:

En nuestro pais, y hasta el afio 2009, todas las operaciones se registraban utilizando facturas
manuales; es decir formularios pre impresos a los cuales se completaba con el dato los datos
de la operaciéon. Estos formularios se hacian por duplicado (con el uso de algun papel
copiador) entregandose el original al comprador y quedando un duplicado para el
vendedor.

A partir del afio 2009 y la Administracién Federal de Ingresos Publicos implantd el régimen
de factura electrdnica; a través de una aplicacion administrada por la AFIP se pueden
generar los comprobantes que respaldan estas operaciones. Este comprobante se puede
imprimir en formato papel o bien enviar como un documento (en formato PDF) por correo
electrdénico y contiene todos los datos de la operacion. Existen incluso sistemas contables
en entornos computarizados que permiten emitir, desde la registracion de la empresa y
usando las bases de datos de clientes y stock, este tipo de comprobantes en la pagina del
organismo impositivo.

Originariamente la factura electrénica presentaba como ventajas el menor costo, el ahorro
de papely la facilidad de confeccién. Sin embargo, es sumamente Util para reducir la evasion
favoreciendo el control por parte de la AFIP.

La evasion es la accidon para ocultar bienes e ingresos de manera consciente y voluntaria
con manipulacién de registros contables o transacciones ficticias u otros artilugios. Se
presenta en especial cuando hay ardid o engafio, siendo un delito castigado por la ley penal
tributaria en la Argentina.
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Una tercera opcidn que también es valida es la emision de Tickets o Tickets factura
(dependera del receptor del mismo cual es el tipo) que hacen las maquinas registradoras
actuales conocidas como Controladores Fiscales.

3.2 Tipos de Factura— A, By C. Facturas My E

Dependiendo de la situacidn tributaria del vendedor y del (o los) comprador/es serd el tipo
de factura que podremos encontrar.

Si el vendedor es un sujeto que reviste el caracter de responsable inscripto en el Impuesto
al Valor Agregado (IVA) emitird comprobantes del tipo A (si el comprador es para otro sujeto
responsable inscripto o, desde el 2021, un sujeto inscripto en el régimen de monotributo)
o B (si es sujeto exento, consumidor final o no categorizado)

Si quien realiza la venta es un sujeto del Régimen Simplificado (monotributo) o exento de
IVA, el comprobante a emitir sera del tipo C independientemente de la situacién impositiva
del comprador.

Hay ademds dos situaciones especiales. Para los nuevos inscriptos en el IVA que no
demuestren ante la AFIP solvencia patrimonial, la factura a emitir a otro Responsable
Inscripto sera del tipo M (en lugar de la factura A). La diferencia es que quien reciba este
tipo de comprobante debera retener el IVA contenido en la operacion.

En el caso de realizar una venta al exterior (independientemente de la categoria del
vendedor) el tipo de comprobante a emitir serd una factura E.

4- ELREMITO

El Remito es el documento comercial emitido por el vendedor y que acompafia a las
mercaderias enviadas al comprador, y en el que se detalla la cantidad, calidad y descripcién
de los bienes enviados. Al recibir las mercaderias, el comprador debe controlar la cantidad
y estado de esta y firmar la/s copia/s del Remito como prueba de conformidad de los bienes
recibidos. Con posterioridad, la copia del Remito le serd de utilidad para efectuar su
confrontacién con la Factura enviada por el vendedor.

Por su parte, para el vendedor el Remito firmado por el comprador constituye una
constancia firme de haber entregado las mercaderias y en consecuencia poder confeccionar
la Factura y exigir el pago conforme a las condiciones pactadas.
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Tanto remito como factura son comprobantes asociados a las operaciones de compraventa,
la diferencia es que el remito lo que justifica es el movimiento de mercaderia mientras que
la factura es el respaldo de la operacién en si.

¢Es siempre necesaria la utilizacién del remito? En principio en las operaciones donde la
entrega de la mercaderia es simultdnea a la operacién de compraventa, el remito no es
necesario. Pero es imprescindible si hay traslado de mercaderias en operaciones no
perfeccionadas (es decir que falta la conformidad del comprador).

En el caso de que los remitos sean utilizados entre distintas empresas la AFIP exige que se
utilicen remitos pre-numerados e identificados con la letra R.

Una situacién particular se da en organizaciones que tienen sucursales, y dichas sucursales
estan alejadas una de otra. En ese caso el traslado de mercaderias entre ambas se debe
realizar con alguna documentacion. No solo para generar la informacion necesaria para el
sistema contable sino también para justificar, legalmente, la propiedad de la mercaderia en
transito (mas aun cuando ocurre entre distintas jurisdicciones). Ante esta circunstancia
también se utiliza un remito, solamente que su identificacidén sera con la letra X.

5- LAS NOTAS DE CREDITO Y DEBITO

La Nota de Crédito es un documento que se emite para corregir errores en las facturas,
acreditar una devolucién o brindar descuentos y bonificaciones. Es emitida por un vendedor
o proveedor al cliente. Como en todos los documentos se emite por duplicado de modo de
que pueda usarse una copia para respaldar la operacion internamente.

Cuando cometemos un error en una factura o, por alguna razén, la operacién no se concreta
deberiamos dejar sin efecto a este comprobante. Cuando la facturacion es manual vy el
original no se entregd aun a la otra parte el tramite es guardar ambos ejemplares (original
y duplicado) juntos, con la aclaracion de que el mismo estd anulado. Esto debido a la
correlatividad en la numeracién de los documentos que nos aseguraba el control de que
todas las operaciones sean registradas.

Sin embargo, una vez elaborada, una factura electrénica no se puede eliminar. De este
modo, cuando una factura de venta necesita ser modificada por algun error, el vendedor
crea este comprobante que, contablemente, implicard un valor de la factura en negativo.

Aun en el caso de no tener errores en la confeccion, si con posterioridad ocurre algin hecho
econdmico que nos lleve a modificar el valor de la factura, la nota de crédito sera el
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mercaderias.

La Nota de Débito es un documento similar, pero de efecto contrario. Cuando sea necesario
corregir una factura “en mas” podemos utilizar este documento. Por ejemplo, si nos
equivocamos en el precio de algun producto. Otra opcidn seria equivocarnos en las
cantidades (en ambos casos pensando que facturamos de menos), pero en esta ultima
también podria solucionarse haciendo otra factura (y seria mas légico)

Existe, sin embargo, una situacion mucho mas comun en que se utilizan las notas de débito;
en una cuenta corriente comercial, el agregado de intereses por la financiacién a la cuenta,
se hace a través de notas de débito, ya que son valores que no responden al precio de las
mercaderias.

En una cuenta corriente comercial, dos empresas realizan contraprestaciones periddicas y
van compensando los saldos en determinados momentos. Constantemente tiene aumentos
y disminuciones de dichos saldos por las distintas operaciones; las mas comunes seran las
compras y ventas, pero también los pagos o el devengamiento de intereses modifican este
saldo.

En nuestro pais las Notas de Crédito y Débito “siguen” en sus formalidades a la operacién
principal (respaldada por una factura) por lo que sus tipos serdn los mismos que la factura
(A, B, C, M o E) y los datos que debe contener también. En el caso de comprobantes
electronicos se referenciara a la factura relacionada.

6- EL RECIBO

Siguiendo con los pasos de una operatoria comercial ya vimos una compraventa, que se
documentaba a través de la Factura. La entrega de la mercaderia, respaldada con el Remito.
Los aumentos y disminuciones que corrigen a estas operaciones y para lo cual utilizamos las
Notas de Débito y Crédito.

Nos falta ver qué sucede cuando se cancela la obligacidn, o sea que se paga, y esa operaciéon
no es simultanea con la facturacién. Podemos realizar una compra que no la paguemos al
contado, y que forme parte de lo que en el apartado anterior definimos como cuenta
corriente comercial. En este caso al momento de cancelar la operacion, ya sea en forma
total o parcial, vamos a necesitar un comprobante que justifique esta cancelacidn, y dicho
comprobante es el Recibo.
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Un recibo o justificante de pago es una constancia que sirve para comprobar que se ha
cumplido con el pago. Los recibos son documentos escritos de cardcter privado (es decir no
tienen exigencia por parte del organismo impositivo), en los cuales el acreedor de una
obligacion reconoce expresamente haber percibido dinero u otra cosa por parte del deudor.
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Las partes del recibo son: fecha, la firma del que recibe, la mencién del importe o la
designacién de la cosa y el titulo de la obligacidn. Si bien no estan legislados por AFIP, se los
considera como instrumento suficiente para respaldar la cancelacién de la obligacion en
caso de controversias.

Si existe un tipo de Recibo especial considerado por nuestro ordenamiento impositivo; en
el caso de prestaciones de servicios profesionales la Factura se reemplaza por un
documento equivalente que recibe este nombre y que, al igual que aquella, tiene los
mismos tipos y requisitos de emisién.

7- EXTRACTOS BANCARIOS

Hasta acd vimos todos los elementos que respaldan a una operacidon de compraventa, que
son probablemente las mds habituales que realiza una empresa.

Pero una organizacion se relaciona, y produce informacién contable, con otras
instituciones; realizando a su vez otras operaciones que estdn dentro de su actividad
econdémica, comercial y financiera.

Una de las relaciones mas comunes se da con las instituciones del sistema bancario; a través
de estas instituciones las organizaciones pueden canalizar cobranzas y pagos, como asi
también realizar distintos tipos de inversiones ajenas a su operatoria habitual. Toda esta
operatoria financiera tiene su documentacion de respaldo que hoy, con el auge de las
operaciones a través de medios digitales, fueron perdiendo habitualidad.

Si bien cada vez que tenemos una operacién con el banco podriamos tener un comprobante
de respaldo, como boletas de depésito, ticket de cajero automdtico o comprobantes de
transferencias; el banco una vez por mes emite un documento detallando todas las
operaciones realizadas con la organizacion y lo hace a través de un Extracto Bancario.

En realidad, si el banco en la cuenta que tenemos con él realizase algun tipo de cobro de
fondos o acreditaciones de intereses tendria que emitir notas de débito y crédito (como ya
lo vimos en el apartado respectivo); sin embargo, es mucho mas comun que se utilice como
documentacion a este resumen que mencionamos.


https://es.wikipedia.org/wiki/Constancia_(documento)
https://es.wikipedia.org/wiki/Acreedor
https://es.wikipedia.org/wiki/Deudor
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Ilgualmente, la organizacion registrara las operaciones en la medlda que las realice o
conozca; al llegar el extracto bancario cotejara las operaciones ya registradas con las que
informa el banco, analizando las discrepancias y anotando las faltantes. A este proceso se
conoce como conciliacién bancaria.

El extracto es, asimismo, la fuente documental para registrar los impuestos cobrados por el
banco y que pueden ser imputados en las declaraciones juradas como créditos o pagos a
cuenta.

8- CHEQUES

Siguiendo con la operatoria bancaria, uno de los instrumentos o documentos que mayor
difusidn tienen en las empresas son los cheques.

El cheque es una orden de pago pura y simple, que se libra contra un banco (es decir que le
“ordenamos” al banco que pague) en el cual la organizacion tiene fondos acreditados, es
decir depositados en su cuenta; o bien, si no los tuviera, tiene una autorizacién por parte
del banco para “girar en descubierto” con determinados limites.

El giro en descubierto no es otra cosa que un adelanto de fondos que realiza el banco,
limitado en cuanto a su tiempo y a su monto, de manera de cubrir los cheques que el titular
de la cuenta en el banco hubiera emitido; de modo de no dejar al portador del cheque sin
su dinero.

Existen modalidades particulares a tener en cuenta en relacidn a la emision de los cheques;
la principal es que, y en términos generales, los cheques pueden ser transferidos. Es decir,
aquella persona que recibié un cheque podria utilizarlo como medio de pago en una
operatoria comercial distinta a la que origind ese cheque. Si yo recibo un cheque de una
empresa con el cual se cancela una relacién comercial conmigo, puedo con ese mismo
cheque pagar, a su vez, una operacion con otra organizacién o persona. Este tramite se
realiza a través de lo que se conoce como “endoso” del cheque. El endoso es una
autorizacion que hace el portador del cheque (es decir a quién se le pagd con ese
documento) para que otra persona sea quien la cobre. Se materializa firmando en el dorso
del cheque y poniendo una serie de datos identificatorios. En caso de que, al presentarse al
cobro, el cheque no tuviera fondos; el poseedor del cheque podra accionar para lograr su
cobro contra cualquiera de los firmantes, tanto el firmante original como los endosantes.
Claramente ante quien primero reclamara el cobro es ante quien le entregd el cheque (es
decir el ultimo endosante) pero son todos solidariamente responsables por el cobro de ese
documento.
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El cheque no a la orden limita esta posibilidad de transferencia del documento; si cuando
se emite esta orden de pago se aclara que es a una persona (u organizacion) y se agrega la
leyenda “no a la orden” solamente esa persona estara autorizada a presentarse ante el
banco para reclamar el cobro.

El cheque cruzado es otra modalidad, y lo que significa es que ese documento, para ser
cobrado, Unicamente se puede depositar en una cuenta corriente bancaria. En este caso el
banco donde el depositante del cheque tiene su cuenta sera el encargado de gestionar el
cobro ante el banco donde el emisor tiene la suya.

Todos los cheques tienen anotada la fecha de emisidn; y pueden presentarse al cobro
dentro de los 30 dias de emitidos, en cualquier momento. La diferencia son los cheques de
pago diferido; en estos ultimos, ademas de la fecha de emisidén, también se registra una
fecha de presentacién al cobro (y que es posterior a la primera). Una vez llegada esa fecha
recién el poseedor del cheque podra presentarse a cobrar, y tendrd 30 dias a partir de la
misma para hacerlo.

9- PAGARE

El pagaré es una promesa escrita, pura y simple, por el cual una persona u organizacion se
compromete a pagar a otra (o a su orden) una suma determinada de dinero, en un plazo
establecido en el mismo documento y en un lugar determinado.

En principio, las obligaciones derivadas de una operatoria comercial habitual de una
organizacién (si hay confianza entre las partes) no requiere de esta instrumentacion. Y
pueden ser probadas, como ya lo mencionamos anteriormente, con las facturas, notas de
débito, notas de crédito y recibos que las respaldan. Aun asi, y para darle una formalidad
mayor, podria emitirse un pagaré.

El pagaré siempre respalda una obligacidon de entregar algo, en principio una suma de
dinero. Y suele utilizarse para obligaciones de operaciones no habituales. El pagaré,
legalmente hablando, es un titulo ejecutivo en si mismo; es decir que si el emisor no lo
cancela a su vencimiento puede accionarse judicialmente para lograr su pago. Esta misma
caracteristica tienen los cheques.

Hay, sin embargo, una situacion particular; en caso de concurso de acreedores o quiebra
del emisor del documento (que se produce cuando hay una cesacidon de pagos y una
imposibilidad de cancelar todas o la mayoria de las deudas de una empresa u organizacion)
el pagaré ya no podra ser ejecutado por si mismo, sino que requerira que se demuestre la
operatoria comercial que lo generé.
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10- RECIBOS DE SUELDOS — NOMINAS DEL PERSONAL

Una de las relaciones mas importantes que tiene cualquier organizacién es con sus
empleados; representan una operatoria amplia y profusa, y generadora de una gran
cantidad de informacidon que debe ser recopilada y emitida tanto para uso interno como
para uso externo.

Esta relacién genera movimientos econdmicos y financieros que deben ser informados, en
principio, a los organismos previsionales de modo de mantener cubierto al trabajador ante
las contingencias; es decir todo el sistema de seguridad social se va a basar en la informacion
que la organizacion brinde y, a partir de esta informacion, nuestros empleados tendran su
futura jubilacion, sus aportes a la obra social, la aseguradora de riesgos de trabajo y muchos
otros conceptos.

Pero es también fuente de informacién util para decisiones y procesos internos de la
empresa; en empresas fabriles el costo de la mano de obra debe ser cargado a los
productos, con lo cual, en cada uno de los procesos industriales, deberian asignarse
correctamente las cantidades que representan estos conceptos.

La fuente legal documental es el Recibo de Sueldo que, por disposiciones de la Ley de
Contrato de Trabajo, tiene su formato y especificaciones claramente identificados. Pero el
recibo es un documento que precisa de otros datos para ser generados. Aparecen asi las
ndminas de personal y otros documentos internos que son la base de liquidacién de
sueldos. En ellas figurardn las horas extras realizadas, las licencias, ausencias y otros datos
de interés que determinaran, a fin del periodo de liquidacion, el monto a ser abonado como
asi también los descuentos destinados a financiar, junto con los aportes del empleador, a
las prestaciones de la seguridad social.

Pero resulta obvio que estas novedades no pueden, internamente, informarse una vez al
mes ya que las decisiones a tomar en relacidn a ellas son cotidianas. Asi entonces
apareceran, por ejemplo, partes de produccion (para asignar costos de mano de obra),
libros o fichas de entrada y salida del personal, pedidos y autorizaciones para realizar horas
extras y otros documentos, en principio de uso interno, pero que impactardn en las
liquidaciones a figurar en recibos de sueldos.
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11- CRITERIOS DE LO DEVENGADO Y LO PERCIBIDO

Los criterios de devengado y percibido son dos conceptos fundamentales para la
contabilidad y parten de la pregunta écual es el momento en que debemos registrar una
operacion? ¢en la facturacion o en la cobranza?

Esta decisidn y estos conceptos son sumamente importantes desde un punto de vista legal
pero también desde un punto de vista econdmico y contable.

¢Qué es devengado? El devengado hace referencia a registrar una transacciéon econdémica
en el momento en que se perfecciones la mismas, a pesar de que su pago se vaya a realizar
en el futuro.

¢Qué se entiende por percibido? En un sentido contrario percibido indica que el registro de
la transaccidn se realiza en el momento en que se recibe (o se entrega) el dinero que de ella
se derive, es decir en el momento en que los fondos estan disponibles para su uso.

La diferencia entre uno y otro concepto es una diferencia entre un andlisis econdmico y un
analisis financiero en cualquier operacion.

Contablemente deberemos considerar a las operaciones como registrables en el momento
en que el hecho econdmico se encuentre perfeccionado. Y, en el ejemplo comun que hemos
dado la operacién de venta (o compra) se perfecciona con la facturacién. Y esto ocasionar3,
entonces, el registro en los libros contables. Pero analicemos un poco los momentos que
rodean a este “devengado”. Puede ocurrir que previamente a la facturacién se hayan
enviado las mercancias; y esto nos generara un tipo de informacién a registrar (el ingreso a
depdsitos y consecuente aumento de stock en una compray viceversa en la venta). También
se pudo postergar su pago y, cuando este se reciba, implicard otra registracion e
informacién de interés; la cancelacion de una obligacion y la disponibilidad de los fondos.

Es decir que ambos criterios, en general, se utilizan para generar informacion, con la
premisa indispensable de que esta informacion sea util para la toma de decisiones.

Y eso es todo por esta semana, te esperamos en el foro y en las actividades para seguir
avanzando en este camino. iNos vemos!



